Les datarooms passent
en mode virtuel

Une dataroom rassemble
tous les documents
nécessaires a des
transactions immobilieres
ou financieéres,

en particulier entre
entreprises. Sa version
électronique présente

de nombreux avantages.

I eur utilisation se répand sur
le marché », déclare Me Fré-
déric Nouel, avocat spécialisé

dans I'immobilier, 4 propos des da-
tarooms électroniques. Ce pendant
virtuel des datarooms permet aux
différents intervenants d’'une opéra-
tion financiére ou immobiliere de
prendre connaissance, via un extra-
net, de tous les documents nécessai-
res 4 la transaction. Numérisés et
indexés, ils sont accessibles en per-
manence et de n'importe quel en-
droit.. Plus besoin de vigiles pour
garder l'entrée de I'immeuble. Plus
besoin non plus de multiplier les
rendez-vous avec les acquéreurs
potentiels !

GAIN DE TEMPS

L'accés a distance et, surtout, la pos-
sibilité d’'ordonner les informations
grice a un systéme d'index rendent
les intervenants autonomes. « Au
liew d'organiser cing réunions avec
cing investisseurs, nows pouvons gé-
rer plusieurs dizaines d'investis-
seurs en méme temps », explique
Mehdi Alaoui, directeur commercial
de SQLI Immobilier, qui propose
des prestations de datarooms élec-

troniques depuis quatre ans.

Ce gain de temps et d’argent inté-
resse autant les vendeurs que les
acheteurs.

L'accés a distance permet davan-
tage d’offres transfrontaliéres. Une
dimension qui séduisait les adminis-

« AU LIEU D'ORGANISER
CINQ REUNIONS AVEC
CINQ INVESTISSEURS,
NOUS POUVONS GERER
PLUSIEURS DIZAINES
D'INVESTISSEURS

EN MEME TEMPS. »

trateurs judiciaires en charge de la
reprise du groupe Smoby. Ils ont
ouvert une dataroom électronique
au mois de décembre 2007 : « Cer-
tains candidats étaient a Uétranger,
indique-t-on a leur cabinet. La mise
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en place d'une dataroom électroni-
que leur évitait de se déplacer. » Les
offres sont plus nombreuses, mais
aussi plus importantes. « Car l'infor-
mation est plus accessible et le risque
semble moins grand », explique Me-
hdi Alaoui. Une dataroom électroni-
que permet également un meilleur
contrdle de linformation. « Il est
possible de définir des profils d'utili-
sateurs différents, délimitant les ac-
cés & l'ensemble des documents ou de
fagon plus restreinte. De plus, on dis-
pose de la liste des documents con-
sultés par les utilisateurs », explique
Yann Tabakian, directeur marketing
de Copytop, spécialiste de I'impri-
merie numérique, qui propose une
offre de dataroom électronique.

« Aujourd’hui, il faut aller plus

vite dans les transactions. Et la do-
cumentation a traiter est de plus en
plus volumineuse », note Me¢ Frédé-
ric Nouel. Pour lui, les datarooms
électroniques sont devenues indis-
pensables. Il en utilise depuis quatre
ans. Son cabinet a méme mis en
place, il y a un an, son propre outil,
avec 'aide de SQLI Immobilier.

SECURITE RENFORCEE

Les datarooms électroniques susci-
tent aujourd’hui moins de méfiance.
« La principale réticence concernait
la sécurité, remarque Mehdi Alaoui.
Il est difficile de faire confiance a
quelqu'un dextérieur pour la numé-
risation de documents. » Il a donc
fallu fournir des preuves : SQLI Im-
mobilier, qui signe toujours un con-
trat de confidentialité avec ses
clients, a mis en place une charte de
qualité et de sécurité du processus.
Un de ses clients, BNP Paribas Im-
mobilier, 2 méme réalisé un audit de
séeurité — dont la société s'est tirée
avec suceés. « Si les clients ne sou-
haitent pas que les documents sor-
tent de lewrs locaux, nous pouvons
les numériser chez eur », indique
Mehdi Alaoui.

Yann Tabakian note une évolu-
tion dans le profil de ses clients.
« Des tarifs désormais raisonnables
Jfont que des entreprises plus petites
s'équipent. » Et les offres se multi-
plient. Outsafe, spécialiste de la nu-
mérisation de documents, propose
une offre dans le domaine de I'im-
mobilier depuis plus d’'un an. SQLI
a racheté, en mai dernier, le spécia-
liste des datarooms électroniques
pour l'immobilier Iconeweb.
eFront, éditeur de logiciels pour les
professionnels de la finance, a lancé
son offre en septembre 2007. Des
prestations que l'on retrouve égale-
ment, en marque blanche, chez cer-
tains cabinets d'avocats. Et qui de-
vraient se généraliser dans les
transactions immobiliéres ou finan-
ciéres. |
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